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Description : 

Prsentation de l'diteurDevenir consultant indpendant ne s'improvise pas. Ceci ncessite un changement de 
posture, une prparation psychologique et matrielle, la cration d'outils marketing et commerciaux afftset une 
excellenteaptitude dvelopper son rseau.Cetouvrage prsente les tapes cls d'une prospection gagnante:dfinir 

votre positionnement et le choix de vos cibles;formaliser votre expertise, votre offre et vos outils;construire, 
animer et dvelopper votre rseau;acqurir de nouveuax comportements;rebondir sur une mission et consolider 
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votre position.Cette 4e dition actualise offre de nombreux outils pratiques, des approches efficaces liesaux 
rseaux sociaux et Internet et des illustrationsconcrtes issues de lexprience des auteurs.Vritable guide 

oprationnel, ce livre sadresse auxconsultants autonomes et toute personne dsireusede le devenir.Revue de 
presse" Des mthodes concrtes et efficaces pour dcrocher dans les plus courts dlais, sa premire mission 
"APCE" Devenir consultant autonome ne s'improvise pas et ncessite une prparation psychologique et 

matrielle "La Profession comptablePrsentation de l'diteurDevenir consultant indpendant ne s'improvise pas. 
Ceci ncessite un changement de posture, une prparation psychologique et matrielle, la cration d'outils 

marketing et commerciaux afftset une excellenteaptitude dvelopper son rseau.Cetouvrage prsente les tapes 
cls d'une prospection gagnante:dfinir votre positionnement et le choix de vos cibles;formaliser votre 
expertise, votre offre et vos outils;construire, animer et dvelopper votre rseau;acqurir de nouveuax 

comportements;rebondir sur une mission et consolider votre position.Cette 4e dition actualise offre de 
nombreux outils pratiques, des approches efficaces liesaux rseaux sociaux et Internet et des 

illustrationsconcrtes issues de lexprience des auteurs.Vritable guide oprationnel, ce livre sadresse 
auxconsultants autonomes et toute personne dsireusede le devenir. 


